Рекомендации по вопросам

предпринимательства,

создания крестьянского (фермерского) хозяйства,

самозанятости

1. Найдите коммерческую идею. Прежде чем окончательно решить, чем Вы будете заниматься, понаблюдайте, в чем нуждаются люди, и решите, что производить или какой вид услуг оказывать. Подумайте, где лучше расположить торговую точку или офис по оказанию услуг населению. Выясните, какая стоимость  продукции или услуг будет оптимальной, какой слой населения будет Вашими клиентами. Ищите новое!


2. Составьте бизнес-план. Он будет документом, который описывает аспекты будущего коммерческого предприятия, анализирует все проблемы, с которыми оно может столкнуться, а также способы решения этих проблем.


3. Не бойтесь конкуренции! Не стоит думать, что выбранный Вами вид продукции  уже есть на рынке. Помните, что  у Вас есть три мощных рычага: качество, цена, реклама.
4. Добейтесь качества – это не просто хорошая вещь, прекрасная услуга, это комплекс потребительских свойств.

5. 
6. Не опасайтесь снизить цену, бойтесь завысить ее! Прибыль не в том, чтобы продать две вещи дорого, а в том, чтобы продавать двум тысячам, двум миллионам покупателей Ваши товары по сходной цене.


7. Рекламируйте свой товар. Расскажите в средствах массовой информации о своем деле. Подумайте как коротко и ясно изложить сведения о том, что Вы предлагаете. Разошлите письма потенциальным покупателям. Закажите и расклейте объявления, плакаты.


8. Постоянно пробуйте новое в работе. Предприниматель должен реагировать на все новое. Одна из его отличительных черт – готовность признать ошибку. Вы первым свернете с неверной дороги и проторите новый путь.


9. Будьте доброжелательны. С каким человеком Вам самому приятно вести дело? Вот и будьте таким.

10. Главный Ваш капитал – Вы сами. Заставьте этот капитал работать 24 часа в сутки.










